
１．本業（企業価値向上）支援・企業のライフステージに応じたソリューションの提供

項目 具体的取組策 主な取組実績（令和3年4月～令和3年9月末）

創業・新規事業開拓支援
〇多様な支援チャネルによる創業に係る
　相談対応強化

・安城ビジネスコンシェルジュと連携し、創業支援8先の同行を実施
・「あいちスタートアップ創業支援事業費補助金」の申請サポートを２先実施

〇企業の事業拡大に向けた課題解決
　支援強化

・「へきしんBig Advance」の会員登録数1277件
　一斉配信機能を活用し、セミナー案内等を定期的に提供
・人材紹介業務において28件の採用支援を実施

〇海外事業展開のサポート体制強化
・「営業店ビジネスサポートデスク」を活用した海外事業展開に係る相談
　対応を4件実施
・タイ進出企業5社にスタンドバイL/Cによる資金調達支援を実施

〇新型コロナウイルスの影響を受ける
　事業者支援の実施

・新型コロナウイルス特例リスケジュール（以下「特例リスケ」）を活用した
　資金繰り支援を5先実施
・当庫が主体となり特例リスケの計画策定支援を2先実施

〇実効性のある経営改善支援の実施
・計画承認先67先に対し、決算到来後の計画実績差異と
　その要因分析を実施

〇出口戦略の策定支援、推進支援の実施
・事業者の収支に応じた長期返済計画策定支援や、動産（在庫）担保による
　資金繰り支援を実施

事業再生や業種転換等の
支援

〇外部専門家との連携による多様な
　事業再生支援の実施

・中小企業再生支援協議会や官民ファンドなどの専門機関と定期的に
　情報交換を実施し、連携を強化

〇事業承継・Ｍ＆Ａに関する相談対応
　強化

・事業承継・Ｍ＆Ａに係る面談を803件（うち新規317件）の面談を実施
・8月に創設されたＭ＆Ａ支援機関登録制度へ「中小Ｍ＆Ａ支援機関」
　として登録

〇オンライン等での情報提供の実施
・7月、「アフターコロナで躍進するＭ＆Ａ戦略セミナー」を
　オンラインにて開催

２．地域の面的再生への積極的な参画

項目 具体的取組策 主な取組実績（令和3年4月～令和3年9月末）

〇管轄市町村が取り組む
　ビジネス支援施設との連携強化

・安城ビジネスコンシェルジュと連携し、70先に対し課題解決支援を実施
・6月、岡崎市と「地域産業の振興に関する連携協定」を締結
・7月に知立市と「連携・協力に関する包括協定」を締結

〇地方創生に係る取り組みへの
　積極的な参画

・外部専門機関と連携し、事業者の各成長段階に応じたファンド活用策の
　提案を実施

〇「子育て家庭優待事業」等への
　継続的な参画

・一定の条件を満たした方にめりっとくんノート2冊セットをプレゼント
　令和3年度上期で174セットの配布実績

〇相続に関する相談対応及び
　資産承継に係る支援

・4月より、相続関連業務に6名の担当を配属
　相続関連相談211件受付
・8月より、南安城支店にてライフプラン相談会を月2回定期的に実施

３．お客さま、地域の皆さまへの積極的な情報発信

項目 具体的取組策 主な取組実績（令和3年4月～令和3年9月末）

地域密着型金融の
取り組みに関する
積極的な情報発信

〇ホームページ、ディスクロージャー誌、
　Hekikai Report、LINE、
　へきしんアプリ等の活用

・「へきしんSDGｓレポート」を5月、8月の計2回発行
・ディスクロージャー誌において、中小企業の経営改善への取り組み、
　地域経済活性化への取り組み等を積極的に紹介

お客さま、地域への
多様な情報提供

〇お客さま、地域への経営に役立つ
　多様な情報提供の実施

・職域での相談会等を全支店で1,019件実施
・事業所の福利厚生充実のため、9月より職域専用商品である
　「職域フリーローン」の取扱いを開始

地域密着型金融推進計画の取組状況

　当金庫では、「地域密着型金融推進計画（令和3年4月～令和4年3月）」を策定し、金庫全体で積極的に取り組んでいます。

成長段階における
更なる飛躍支援

経営改善支援

事業承継支援

地域の取り組みへの
積極的な参画


